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时间：2026 年 1 月 6 日

投资者关系活动主要内容介绍

1、本次交易估值是如何考虑的？后续的重组流程有哪些？

答：（1）本次交易估值是第三方专业评估机构以标的公司历史财务数据、承诺

净利润、未来财务数据预测等为基础，结合公司行业地位、竞争格局、行业发展

现状与趋势、业务发展情况等因素进行综合分析得出的测算结果；同时，我们也

参考了可比公司估值情况等进行了综合性考虑。

（2）本次交易尚需上市公司股东会、威高股份股东大会审议，威高股份取得联

交所批准、上市公司取得上交所审核通过等流程。

2、生物制药上游业务的特点？进入有什么壁垒？

答：上游的业务是 To B 的业务，“B端”涵盖了各行各业，总的来讲，突破“B

端”上游业务，优质的产品性能、具备性价比的产品和强有力的渠道都是非常关

键的因素，例如加工制造行业的客户，因为控本考量，性价比高的产品是关键；

但生物医药行业，跟其他领域有非常大的区别，进入这个领域的难度比进入其他

的赛道的难度要高的多，主要体现在以下三个方面：①安全性要求高，因此产品

需要具备良好的性能、质量及稳定性；②供应链稳定性要求高，因此对于企业按

期交付能力有极高的要求；③替代周期长，部分重大变更产品变更周期长达半年

至一年半。

3、威高普瑞在生物制药上游市场有哪些优势，对于滤器的拓展，未来有哪些协

同效应？

答：（1）客户广、粘性高：威高普瑞针对生物医药领域的客户服务经验非常丰

富，目前预灌封产品市场占有率在 50%以上，从实验室研发到商业化生产，威高

普瑞的服务覆盖了国内 700-800 家医药企业，海外 200 多家医药企业。通过扎实

的渠道优势，威高普瑞成功导入了自动给药系统相关产品，侧面证明了公司在生



物制药上游市场的渠道积累。威高普瑞销售给下游客户的包括预灌封、注射笔产

品等多款产品，在药品备案环节中需要提前半年甚至一年半进行备案，因此替代

成本高，客户粘性强。

（2）体系认证能力强：预灌封产品安全性要求极高，监管部门对于产品认证的

管理极为严格。在多年的经营管理过程中，威高普瑞积累了丰富的产品备案经验

和深刻的法规体系理解能力，对于备案过程中生产环境要求、产线条件、质量体

系认证等具有丰富的经验。

（3）品牌效应显著：依靠过硬的产品质量以及成熟的销售团队，威高普瑞建立

了良好的品牌形象，下游客户对于公司品牌以及制造体系深感信赖。良好的品牌

形象，为威高普瑞开拓新产品渠道提供强有力的支持。

（4）具备海外销售能力：威高普瑞目前已组建了成熟的海外销售团队，2025 年

前三季度主营业务收入中约有 11%来自于境外，对于滤器业务未来的发展来说，

具备快速国际化的可能。

4、生物制药滤器市场的国产化率目前有多少，这个赛道主要难点在哪里？

答：生物制药滤器市场目前的国产化率整体在 20%左右。难点主要体现在技术及

准入壁垒高。

（1）技术壁垒：滤器市场需要大量的技术工艺探索与积累，膜结构设计与滤器

制造过程中需要对温度、浓度梯度、牵引速度等数百个参数进行精确控制，对于

公司膜结构的微观控制能力要求极高；同时，由于生物制药滤器必须在极高洁净

度环境下生产，防止微粒、内毒素等污染物引入，对生产设备、环境和人员的控

制标准极为严格；此外，每一支出厂滤器都必须通过起泡点、扩散流或压力保持

等测试，以验证其过滤精度和结构完整性，这对生产和检测技术也提出了极高的

要求。

（2）准入壁垒：生物制药滤器的质量标准不仅需要测试截留分子量，还需系统

评估溶出物、可提取物、吸附性、流速-压力特性、重复使用性等数十项指标，

对于性能表征的要求严格且全面。制造商在向下游药企销售的过程中，必须向其

提供完整的监管支持文件，包括原材料溯源、生产工艺验证、产品性能表征、细

菌病毒挑战试验数据、生物安全性测试等，构建前述数据包需要进行长期的资源

投入，准入壁垒高。



5、目前公司在过滤业务的技术、产品储备的情况，未来围绕生物制药上游要做

哪些布局？

答：（1）公司在过滤业务领域已构建了从核心材料到关键工艺设备的自主化能

力，这为进军生物制药上游奠定了坚实基础。

①中空纤维膜制备技术

公司以自主知识产权的中空纤维膜技术为核心，搭建了包含微滤、超滤、除病毒

滤器在内的覆盖不同精度与场景的过滤产品矩阵。

②自主化的工艺与设备开发能力

公司作为制膜工艺与核心生产设备的开发者，成功积累了大量的膜工艺开发与设

备开发的经验，这构成了我们独特且难以复制的竞争壁垒。

（2）公司将以高端滤器为战略支点，横向拓展高关联产品，纵向深化应用服务，

逐步打造一体化生物制药上游耗材平台。

我们致力于成为生物制药上游整体解决方案提供商，我们的目标不仅是销售单一

产品，而是成为能够为客户提供定制化产品整体解决方案的供应商，持续提供稳

定、可靠、全面的国产化上游耗材组合，降低客户供应链风险。

6、公司对于生物制药上游业务的国际化拓展是如何规划的？未来的收并购思

路如何展望？

答：（1）国际化一直是威高血净的重点战略布局，多年来积累了丰富的出海经

验。威高普瑞预灌封等产品海外销售近年来也维持着持续高增长，2025 年前三

季度海外收入占比约 11%，海外拓展成效显著，客户伴随公司出海也在持续增长。

重组完成后，生物制药滤器等产品的国际化也将跟国内市场同步展开，威高血净

和威高普瑞的出海历程都将为未来的国际化带来产销经验的支持和品牌的背书。

（2）重组完成后，伴随着整体收并购能力的大幅提高，收并购将成为公司拓展

产品矩阵的重要手段。公司将以产业逻辑驱动，寻找国内外优质标的，捕捉产业

机会，推进业务整合，持续提升整体经营能力。

7、如何展望未来威高血净存量业务总体的发展战略？威高血净目前的主营业务

情况及其他拓展方向还有哪些？

答：（1）威高血净过去在深化血液净化领域的同时，转化了生物医用膜平台、

生产设备平台，为将来的第二成长曲线奠定了技术基础。未来，我们将继续夯实



血液净化领域的龙头地位，深化耗材、设备布局，同时大力发展以生物制药滤器

为代表的生物制药上游赛道。

（2）就血液透析业务而言，国内市场仍在消化集采带来的行业影响，公司通过

拓展新品类应对激烈的市场竞争；国际化是重要的增长引擎，未来我们将持续复

制印尼等市场的成功经验，不断拓宽海外销售渠道，并持续深化我们海外的本地

化运营能力。

同时，腹膜透析业务近年来呈现较快的增长态势，凭借国产首张中性腹膜透析液

注册证，未来有望持续带动业绩增长。


